
ウェビナー・ライブ配信

＊ご参加の可否については、 8 月 12 日 ( 木 ) にご案内いたします。

締切
8月10日(火)

正午

左の QR コード、 または、 下記の URL からお申し込み下さい。

https://form.jst.go.jp/enquetes/2021_rpd08 参加費

無料

お申し込み

・ 研究者 （研究キャリアや専門分野は問いません）

・ 研究者を目指している大学院生

・ 研究者育成に関心のある大学 ・ 研究機関 ・ 企業の関係者など

　＊先着順で 1,000 名程度まで

対 象

・ Fundamentals of pitch presentations

・ Key design considerations for your pitch

　deck (slides)

・ Demonstrations and comments

・ Q&A

アジェンダ

講師・トレーナー

オレゴン大学ジャーナリズム学士号取得後、 アメリカにおいてラジオ局のニュースレポーター兼プロ

デューサー、 新聞社のエディターとして活動。 来日 35 年目の今日まで、 学術論文等の添削や、

研究者や会社役員へのプレゼンテーショントレーニングを行うなど、 大学、 企業、 学会向けに数多

くの研修やセミナーを開催し、 昨今では日本の研究者の英語力強化を扱う学術英語学会の特別顧

問を兼任。 電子情報通信学会季刊誌 「情報 ・ システムソサイエティ誌」 の連載コラム “Author’ s 

Toolkit” は必見。

Ron Read
ヒューマングローバルコミュニケーションズ株式会社 取締役・大阪支店長

How to Give an Impressive Pitch Presentation 

国際展開を図る研究者の R&D 戦略として、力となってくれる味方を積極的に増やしていくことは重要です。 味方を作る機会（例

えば、 国際学会におけるソーシャライジングや、 研究グラント ・ 研究ポジションの獲得など） では、 少数の相手にごく短時間

で自分のアイデアやプレゼンスを売り込む 「ピッチプレゼンテーション」 が命運の鍵を握ることが多くあります。 本セミナーでは、

ピッチが死活問題ともなるビジネスシーンのノウハウや構造を参考にしながら、 アカデミアの世界で自分や自分の研究を国際

的に売り込むためのセールストークを考えていきます。

〜研究者の国際R&D戦略としてのセールストーク〜
in Global Situations
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